ADAPTAVID

PLAN DE ACCION

No. | Tareas / actividad Responsable Hora
1 Reunion final para el domingo Todo el equipo 9:00 am
2 Envio de la guia 3y video del Cindy Vidal 4:16 pm
ultimo reto
3 Leer la guia 3 Todo el equipo Antes de la reunion
programada
4 Trabajar en un prototipo, de manera | Todo el equipo Antes de la reunion
individual programada
5 Reprogramar la reunion Todo el equipo 4:30pm
6 Ejecucién del plan de accién Todo el equipo 4:30 pm en adelante
7 Creacion del prototipo Domingo Alvarez 4:16 pm en adelante
8 Creacion e infografia de las Karen Rodriguez 5:40 pm
actividades
9 Subir a la plataforma el resultado Cindy Vidal 7:40 pm
final

Analisis: Dar a conocer el por qué del proyecto (a raiz de que necesidad surge) y
que como vamos a intervenir.

Adaptavid nace por la actual situacién en la que se encuentra el mundo, la pandemia
del covid 19, puesto que varias empresas han visto afectada su productividad y el
alcance a su publico.

Por medio de nuestro proyecto queremos brindar una solucion eficaz a estas
empresas mediante el disefio de una estrategia innovadora, creativa y de alto
alcance que les permita continuar operando de manera digital.

Objetivo General
Crear una estructura sostenible para negocios y empresas que les ayude a mitigar

el rezago tecnoldgico, las convierta mas adaptables a los cambios globales y les
ayude a replantear el sentido empresarial de su negocio.
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Especificos:
1. Crear e impulsar plataformas digitales de Adaptavid.
2. Ofrecer asesoria para determinar la estrategia de la empresa afectada
3. Crear los cursos que respondan a la necesidad de la empresa.
4. Aprovechar los medios impresos que tienen mayor alcance a la audiencia

que no esta familiarizada con el mundo digital para su publicacion.

Ejemplo: Uso de tiras comicas.
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Actividades

ACERCAMIENTO

Primer contacto de
Adaptavid con la empre-
sa

ACUERDOS LEGALES
Y PRESUPUESTO

Pactar con el cliente los
terminos legales para la
gestién del proyecto.

GENERAR UN
DIAGNOSTICO

Dar a conocer a nuestro
cliente las soluciones
que le brindamos para
sus falencias.

REALIZAR LA
ESTRATEGIA

Reunirse el equipo de traba-
jo de Adaptavid para atacar
los problemas que tiene
nuestro cliente por medio
de un curso que le brinde
una sclucion .

PRESENTACION DE
LA PROPUESTA

Reunién con el cliente
para presentar el curso
y las soluciones que
este le da a su empresa.

IMPLEMENTACION
DE LA PROPUESTA

Publicar en la platafor-

ma acordada con el
cliente el cursopara su
empresa.

ANALISIS DEL BUEN
ALCANCE DE LA PROPUESTA

Mostrar al cliente la
viabilidad y efectividad
que ha tenido el curso
para su empresa.

SEGUIMIENTO Y
REMARKETING

Dar a conocer al cliente de
Adaptavid los otros servi-
cios que ofrecemos para
mayor alcance del curso.
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Recursos

1. Humanos : creativos, financieros, servicio al cliente

2. Digitales: celulares, camaras, laptops , pagina web

3. Técnicos: programas de edicion, programas de mensajes sms, programas de
pago en linea.

Plazo
una semana
Costos

Segun escalafon en el que se encuentre el cliente. 10% de descuento si alguien te
recomendo.

1. Emprendedor
2. Startup
3. Pymes

Prototipo

http://adaptavid.lsdom.com/
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